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微信营销:公众平台营销三大方法分析
因为微信的潜力是无限的，所以互联网上出现了大量的建站公司，他们声称可以制作微网站丶微商城丶微客服等等
一系列微信公众号，但是价格从几千元到几十万元不等，有美色微信自助平台的诞生起初是为自己使用，随着产品
的越来越完善，我们打算把他推出市场，为那些希望做微网站丶微商城的企业和店铺服务。

企业用户如何利用微信公众平台来做自己的微营销呢?微信营销主要体现在以安卓系统丶苹果系统的手机或者平板电
脑中的移动客户端进行的区域定位营销，商家通过微信公众平台，结合有美色微信自助平台所搭建的微官网丶微会
员丶微推送丶微支付丶微活动，就可以轻松的形成一种主流的线上线下微信互动营销方式。

细化营销渠道

公众平台方可以向“粉丝”推送包括新闻资讯丶产品消息丶最新活动等消息，甚至能够完成包括咨询丶客服等功能。

可以肯定的是微信，在信息的用户推送与粉丝的“CRM管理”方面要优于微博。尤其是微信立足于移动互联网，更使
得微信成为尤为重要的营销渠道。微信公众平台的CRM特点明显，管理上可以借鉴传统的CRM管理，每天实时收集
反馈和回复，整理登记。

延伸的行业应用：公众账号的接口应用

随着微信的不断发展，未来延伸的地方还有很多。比如医院的微信营销。有条件的医院的可以开发一个微信的接口
应用，比如自助挂号丶查阅电子病例等功能，把公众账号打造成工具。先让部分用户体验，养成使用习惯，最终推
广开来，达到取代病患使用电话和到场办理业务的目的。

点对点精准营销

微信拥有庞大的用户群，借助移动终端丶天然的社交和位置定位等优势，每个信息都是可以推送的，能够让每个个
体都有机会接收到这个信息，继而帮助商家实现点对点精准化营销。

位置签名营销

商家可以利用“用户签名档”这个免费的广告位为自己做宣传，附近的微信用户就能看到商家的信息，如：饿的神丶K
5便利店等就采用了微信签名档的营销方式。

当然，利用微信可以做的微营销，还有很多很多。只要我们先利用有美色微信自助平台，把自己的微信公众号给搭
建出来，相信在可以搭载微信营销这一班车，踏上美好的明天。
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