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[深圳网站建设]建设网站的十二大的误区！
       误区之一、仅仅停留在发布企业形象和产品信息上

      
许多公司在导入信
息化过程，最早想到的就是把公司产
品、业务简介、公司促销活动等信息贴在
上。这样的做法充其量只是多个电子公告板而已，根本没有发挥网络的互动功能。由于传统产业经营者大多生性保
守，因此对于主动出击的建议大多会瞻前顾后。其实，架设应由网络角度出发。换句话说，是否可以透过网络，在
现有通路以外，提供一个企业与消费者之间直接接触与沟通的渠道，提供企业另一种销售模式机会。因此，传统产
业要的网站，应该由营销主管角度优先思索。第二个角度就是从管理角度去思索，例如公司在全省拥有许多营业网
点或分公司，各种网点之间的公文传递或资源分配是否可以透过网站，以提高经营绩效。

误区之二、在页面中塞满图片、Java程序、Flash、音乐等

其实就目前上网速度来看，网页如果加上太多的FLASH或FLAME，或挂上太多图片，势必影响传输速度，这样对普
遍缺乏信心的客户而言，很容易就因为不愿耐心等候下载完毕，而选择中途跳开。如此一来，再漂亮的网页也不会
有人看！依照我们的服务经验，愈来愈多客户选择实用网站，不愿选择太花哨的网站。因为实在没有耐心等待像SH
OCKWAVE程序那么长的下载时间；另外一个干干净净、条理分明的网页比较容易阅读，客户可以在很短时间找到
他要的信息，不必被太多视觉污染所干扰。所以企业的网页不需要太多美工，因为要看漂亮的图片，客户自然有合
适网站可以上，不必浪费客户下载的时间与金钱。

如果你在经营自己的在线商务，你的网站最重要的任务就是销售你的产品或服务，其他任何脱离这个基本原则的东
西都是垃圾。

如果你还不同意我的观点，请你先去看看任何前100名的网站吧。就拿网上最著名的Yahoo（雅虎）来说，你见到Y
ahoo的网站上有Java程序、插件，或者听到过音乐吗？用不着多解释了吧？

误区之三、很长时间都不更新一次

如果一个网站的资料一个月才更新一次，请问谁会有兴趣上这个网站？当然资料更新与维护需要成本，因为我们不
是在做一个入口网站或专业网站，不需要每天更新；如果能做到每周更新或每两周更新，并在网站上注明更新时间
或预告下次更新时间，将有助于告知客户何时可以上网来取得最新资讯。另外所谓活网站的 “活”，也是指需具备与
客户互动机制，例如邮件列表系统、留言板或客服系统等，当然不需样样功能都具备。必须针对网站的定位，选择
适死机制；同时对于客户所提意见的处理，也需及时，不能让客户对网站失去信心！

误区之四、人家有什么我也要有的观念

许多企业老板常说你看我的竞争对手 XXX的网站多棒，什么功能都有，网页又漂亮，赶快帮我搞个更漂亮的网站来
跟他拼一拼！这样想法真是可悲，网站不是做来好看的，也绝对不是在比谁的网站漂亮！真正关键在于你希望网站
，能提供哪些实用的功能？只要做出来的网站能够满足当初设计构想，能帮企业缩短作业流程的时间或提高工作效
率，这就是一个有用的网站。尤其是如果你自己的想法一变再变，不管你的网站是委外制作或由公司IT人员自行建
置，碰到这样的老板，这个网站想要成功的机会将微乎其微。

误区之五、不重视收集反馈信息，不依照反馈信息作出相应的调整

一些人往往忽略了很重要的一点，那就是网站前途是由网站的访问者决定的，让他们满意往往是你的首要任务。我
就曾经有过这样的经验。初期，时常有读者抱怨页面中有乱码且中文折行有问题，后来经过研究，改变了页面的设
定，基本上解决了这个问题，从而使我们的访问量更上一层楼。特别重要的一点是，如果我们没有积极地去寻求读
者的反馈，我们可能永远也意识不到我们的失误。

所以说一定要重视访问者的反馈，因为那些将要购买你的产品或服务的客户就在这些访问者中间，只有了解他们的
感受，才能使你获得成功。
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误区之六、将宝贵的时间浪费在无益的工作上

对一名互联网市场人员来说，最宝贵的财产就是时间，有时候时间比金钱更重要。而时间又是很有限的资源，所以
你必需分出轻重缓急。如果你不知道什么是重要的市场活动、什么不是，那你就是在浪费宝贵的时间。

有人将奉为法宝，甚至有人想只要在搜索结果中排到前10名，就能一夜成名。这只是个

神话罢了，别将你的宝贵时间浪费在那上面。

你应该特别注意的一件事情是尽量使你每天的工作尽可能自动化，包括履行订单。要想在网上取得成功，你还必须
将你大部分时间花在做广告及做市场营销上面。

误区之七、不能高效率地管理电子邮件

你与客户及潜在客户之间的电子邮件交流既能让你成功，也能让你失败。你很难有机会单独与他们交流并给他们留
下印象，抓住这种机会很重要。

我们每天都会收到人们发来的商务电子邮件，许多邮件写得就象10岁小孩的作品：错别字连篇，语法错误，格式混
乱，难以阅读…… 每个人都会犯错误，所谓人无完人嘛，但这并不是你犯错误的借口。安装一个好的电子邮件软件
，学会其使用方法，确保你的文字没有错别字、语法错误等。别忘了，这是你留给别人的第一印象。

误区之八、没有建立起很好的用户电子邮件组

这一点非常重要！！！如果你没有通过电子邮件组与你的客户及潜在客户保持联系的话，你实际上是在把钞票当废
纸扔。

人们只从他们知道并信任的人那里买东西，而向他们展示你很能干正是让人们信任你的最佳途径。维护好一个更新
信息电子邮件组可以让你始终与受众保持联系。你可以通过它发送站点更新通知或新产品消息。你永远不用担心他
们会忘记你，因为你的名字或品牌总在最前面。你甚至可以卖广告。但别忘了最重要的一点：你要建立起人们对你
的信任并保持良好的用户关系。

误区之九、采用不适当的广告手段而毁掉你的名声

也许你听人说过，发送垃圾邮件是在网上做生意在好办法。但这是极大的一个误区。

如果你硬要亲自实践一下的话，可别怪我没警告过你。如果你能举出一个通过垃圾邮件赚到钱的例子，我可以给你
举出10个通过正规途径赚得更多的例子。你完全没有必要发那些让人讨厌的垃圾邮件。

与发垃圾邮件类似的是向新闻讨论组或BBS发送与主题无关的广告。有那么多做在线广告的方式，为什么一定要用
那些起反作用的方式呢？且不谈道德问题，这种行为根本谈不上什么商业感觉。

作为一名网上市场人员来说，你的名声是很重要的资产。而发送垃圾邮件是毁掉它的最快方法。如果你考虑的是长
久之计，请不要使用垃圾邮件。

误区之十、忘记了营销是成功的关键

如果你不告诉别人，即使你的产品是世界上最好的，你也卖不出去。没有广告就没有潜在客户，没有潜在客户就无
法销售，这看上去是最普通的常识，但也是最普遍的误区。

要想在生意上获得成功，你只需完成两件事。首先，你要开发出一个有利可图的商业模式。除非你的产品或服务被
证明是有价值的并且你的销售方式可能使你获利，其它任何东西都是不成熟的。不要在无用的东西上浪费时间，试
探是很重要的。当你建立起可靠的商业模式以后，你就应该将精力集中在推广方面。如果你每次的销售能赚10块钱
的话，那你只需要找到10万个客户就能赚100万了。营销是商务的血液。

误区之十一、想不努力就能发财
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这一条不限于互联网领域，而其危险性也是一样的。无论是网上还是网下，赚钱容易，但你必须要付出劳动。一个
成功的商业模式不是一朝一夕就能形成的，它是你熬了多少个夜晚才完成的。如果有人说要教你一种无需努力就能
赚钱的方法，赶快跑吧，越快越好。

想快速发财致富的心理在网上似乎特别流行。但事实是没有任何一个普通人能办到这点。跟随这种骗局的结果只是
耽误真正的成功罢了。快点接受现实吧：世上没有免费的午餐！

我实在想不通为什么迅速发财的心理在互联网上会这么普遍，但我只知道一件事，那就是在网上赚钱没有秘密，只
要努力一些，再加上一点坚韧不拔，几乎任何人都能成功。

误区之十二、不理解互联网的真正威力

互联网是一个交流工具，它就是为此而建的。你可以最大限度地利用它。它是有史以来最方便、最廉价的将商务信
息传达到目标受众的方式。

你可以利用互联网的力量触及遍及全球的大量客户。你还可以为客户提供传统方式所无法比拟的客户服务。此外，
你还可以利用互联网收集信息、研究竞争对手及与他人联络。

互联网是信息资源的宝藏，但你必须懂得如何去发现。学会使用查找任何你需要的资料，你的生产力会产生飞跃。
这一条说起来容易做起来难，需要你在实践中不断学习、不断摸索。

简单地说，互联网让人们更有效地进行交流。做生意是与人打交道，互联网只是与他们交流的一个绝佳方式罢了。
别躲在后面了，只要融入其中，你就能感受到世界变化的脉搏。

悠久是专业的深圳网站建设公司、深圳平面设计公司、深圳微信营销公司、深圳VI设计公司、深圳包装设计公司
。提供网站建设、微信小程序/APP/软件开发、画册设计、包装设计、VI设计、标志设计等服务。
本文地址: https:/www.youjoys.cn/cn/news-n154.html

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

                                          3 / 3

http://www.tcpdf.org

