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如何利用好微信营销来进行创业
微信，我们并不陌生。它的月活跃用户目前已经达到4.38亿人。既然微信有这么多的用户，那它就具有一定的市场
，所以微信营销便成为了当下很热门的营销方式。

我的两个朋友——小烁和小鑫，小硕做的泡妞教程，小鑫是做成人用品的，但是这两个行业，在互联网基本上被PU
A和红蓝商城占领了。他们说很难再开拓市场，所以准备在微信上尝试一下。

可尝试了一段时间之后，他们都觉得做微信好难啊，于是来问我有没有什么好的方法。相信还有很多朋友都不懂得
微信应该怎么运营，我今天就跟大家分享一下。
小烁的微信公众号昵称里面包含了泡妞这个词，他的粉丝每天有三十多的自然增长量，那么他一年就有一万多的自
然增长量，如果再做一下营销，粉丝一年预计该有五六万人左右！

但缺点是，他不懂得怎么去利用这些资源。一个行业，单靠你自己往往是发展不起来的，在我们国家有句话，就是
在家靠父母，出门靠朋友。在外面你要想发展起来，必须有一些人脉才行。打个比方说，你是一个刚起步的SEO专
员，你公司的网站是新站，老板给你吩咐一个任务，每天交换一个友情链接。看似简单，但你是新站，而且你又没
朋友没资源的话，试问，谁愿意和你这样一个网站换链接？

偶然的一次小鑫问我关于微信营销的问题，他说他在做一个保健品（成人用品）的微信公众号，但是每天的销售额
却总达到不到期望值，这时我想到了朋友小烁。我就跟他说：这样吧，我有一个朋友是做泡妞秘籍的微信公众号，
粉丝很多，你的粉丝也挺多，你们不妨交换一下资源吧。

交换资源，这是大多数人想不到的，即使有的人想到了也不愿意去做。为什么?这点我跟大家说明一下：试问让你替
别人免费发一个广告，你愿意吗?不愿意就对了，但是不要忘了，人和人之间大多数都是互利互惠的，从心理学的角
度讲，给予就会被给予。

于是我从中牵线，使得他们相互间交换了一下资源。后来他们俩主动感谢我说，这效果还真不错，小烁问我当初是
怎么想到的。我就解释给他听：小烁你仔细想一下你的用户都是些什么人，你卖的是泡妞教程，那么你的用户群里
，男士肯定占据了百分之九十九左右，所以为什么会有这么多人买小鑫的成人用品原因就不用说。而小鑫呢，他是
做成人用品的，其中也是男士多一点，你在你的微信公众号里面发小鑫的文章，那么肯定会有一些用户感兴趣，觉
得写的不错，试一试订阅小鑫的公众号看一看。

而这就是整合资源的优势所在。说到整合资源，不得不提的是微信公众号的内容也是关键，所谓内容为王，只要你
的内容够吸引用户，那么理论上，你的公众号也能火起来。但是，真正关于你公司产品的内容又有多少用户想看呢?
你可以仔细想想这个问题，如果你所在的是一个“无趣”的公司，那么你的推送文章仅可能只有百分之十几的人群会
看。但是为了吸引用户，而去发一些和你行业毫不相关的话题，这样做也不可取。这样做你可能会带来更多的粉丝
，但这些都不精准，不精准也就无法达到你营销的目的。

所以微信营销真的是段子手来做的，这里说的段子手并不是俗称的那些有事没事整一些幽默段子的人，而是那些真
正能根据你的行业把内容以幽默的形式展现给用户的人（内容优化，这一点鲜有人提起过），这些内容用户真的爱
看。所以，我们绕个圈子说一下逻辑——微信营销就是内容营销，而内容营销就是软文营销，软文的根本就是精品
文章，精品文章也就是大多数人喜欢看的文章。这样一分析不难发现，微信营销一定要依据用户需求来做，大家说
是还是不是?

微信是近两年才兴起的，真正说到行家，恐怕没几个人敢举荐自己。因为这个行业，普遍都没有深入了解。你要想
在这个行业做下去，你就必须清楚你的用户想看什么。这样说出来很简单，但是怎么去做，这是很多微信营销人员
最头疼的一个问题——不知道从哪下手。

初开始做微信营销，谁都是新手，无论你SEO、SEM什么做的再好，在这个领域，你也只能算是小白而已。我也没
有很好的办法，但是没有好的办法不代表没有办法，我们可以用最笨的办法，一步一步去试探，看看你的用户喜欢
什么，你就推送什么。具体怎么做，给大家分享一下我的经验：把你所能想到的、关于你公众号定位的所有相关内
容都推送一遍，过一周左右，在后台看一下数据并认真分析一下，看看你的哪些内容是用户浏览量、转载数和收藏
数最多的，筛选出来，那这些大致就是你的用户最想了解的内容，这样你就好做了，每天推送一些关于这类的文章
，你的粉丝就会源源不断的增长。
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之前一个山西的朋友问我说，他的微信公众账号每天自然增长数也挺多的，但是，每天至少有半数以上关注过的的
粉丝取消关注。我就问他，这些人是关注之后立刻取消，还是关注一段时间之后才取消。他说他之前没有注意，我
就让他留意一下，一个周之后再来问我。

一周之后他来找我，说他的粉丝都是关注两三天左右取消关注的，我说那原因只有一个，你推送的内容不吸引他们
。我跟他说：如果你不针对用户需求，那你以后也会大批的减少粉丝数量，你看你现在粉丝都两万人了，试想一下
，从几个月前开始你就了解你的用户，并每天为他们推送他们喜欢的内容，那么你现在的粉丝，起码要比现在多出
一万人。

他就按照我说的去做，把后台数据仔仔细细分析了一个周，之后每天在微网站更新用户关注的比较多的内容，并每
天推送一篇最具有代表性的文章。这样坚持了一个月，平均算下来，他每天的取消关注数量不超过五个人，每天粉
丝增长量达到了一百多，又这样做了一个月，不仅粉丝数翻了一番，而且之前流失的一些粉丝也回来了。

悠久是专业的深圳网站建设公司、深圳平面设计公司、深圳微信营销公司、深圳VI设计公司、深圳包装设计公司
。提供网站建设、微信小程序/APP/软件开发、画册设计、包装设计、VI设计、标志设计等服务。
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